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[bookmark: _Toc220923958]IZRAZI

Program razvoja podeželja Republike Slovenije za obdobje 2007–2013 (PRP 2007–2013) 
je strateški dokument, v katerem so opredeljene prednostne naloge na področju razvoja podeželja v Republiki Sloveniji in predstavlja programsko osnovo za črpanje finančnih sredstev iz Evropskega kmetijskega sklada za razvoj podeželja (EKSRP). Za podpiranje trajnostnega razvoja podeželskih območij se politika razvoja podeželja osredotoča na štiri temeljne cilje (osi razvoja): izboljšanje konkurenčnosti kmetijstva in gozdarstva (1. os), podpiranje izboljšanje okolja in podeželja (2. os), izboljšanje kakovosti življenja in spodbujanje diverzifikacije gospodarske dejavnosti (3. os) ter LEADER (4. os), ki nadgrajuje vse tri osi.

LEADER (Liaison Entre Actions de Developpment Rural)
predstavlja povezavo med ukrepi za razvoj podeželja. Pristop LEADER je, kot ukrep Evropske strukturne politike, namenjen izboljšanju razvojnih možnosti podeželja z aktivnim vključevanjem lokalnega prebivalstva. Osnovni cilj pristopa je izgradnja in učinkovita raba lokalnih zmogljivosti (človeških, naravnih in finančnih virov) ob aktivni vlogi lokalnega prebivalstva. Pristop LEADER je namenjen vsem zainteresiranim prebivalcem podeželja, ki želijo z uresničevanjem lokalnih pobud preko lokalnega partnerstva prispevati k razvoju lastnega območja. Finančna sredstva ukrepov so namenjena izvajanju lokalnih razvojnih strategij, spodbujanju medregijskega in čezmejnega sodelovanja ter vodenju lokalnih akcijskih skupin, pridobivanju strokovnih znanj in animaciji območja. 

Lokalna akcijska skupina (LAS) 
je organizirano javno-zasebno partnerstvo na opredeljenem podeželskem območju z namenom učinkovitejšega razvoja. Njegova naloga je, da na podlagi dobrega poznavanja domačega prostora (lokalnih virov, problemov in priložnosti) izdela in preko projektov izvaja lokalno razvojno strategijo ter upravlja s finančnimi sredstvi iz ukrepov LEADER. Organiziranje LAS po pristopu LEADER je tudi pogoj za pridobitev finančne podpore iz ukrepov LEADER. LAS sestavljajo predstavniki javnega, ekonomskega in civilnega sektorja, s čimer združuje razpoložljive človeške in finančne vire vseh treh sektorjev za učinkovitejše delo LAS in izvajanje projektov. Vsak od sektorjev ima svoje značilnosti in lahko prispeva k razvoju podeželja na drugačen način. Bistvo ustanovitve LAS je s sodelovanjem partnerjev iz vseh treh sektorjev učinkovito izvajanje lokalne razvojne strategije in uresničevanje njenih razvojnih ciljev.

Lokalna razvojna strategija (LRS) 
je strateški dokument LAS za razvoj njenega podeželskega območja. V njej LAS opredeljuje prednostne naloge, ki jih je na območju potrebno izvesti za odpravljanje razvojnih problemov in doseganje razvojnih ciljev. Strategija temelji na lokalnih razvojnih potencialih, definiranih problemih območja in izraženih potrebah, kot jih opredelijo lokalni prebivalci, ekonomske, javne in civilne interesne skupine, ki živijo in delujejo na območju LAS. Sodelovanje lokalnih akterjev pri pripravi in izvajanju LRS in aktivno vključevanje lokalnih virov predstavlja t.i. pristop od spodaj navzgor (ang. bottom-up), ki dopolnjuje ostale nacionalne in regijske politike, ki se večinoma izvajajo na način od zgoraj navzdol. 

Letni izvedbeni načrt (LIN)
je dokument s katerim LAS določi, s katerimi projekti, ki sledijo prednostnim nalogam iz lokalne razvojne strategije, in v kakšnem časovnem obdobju bo porabila finančna sredstva, ki ji za posamezno leto pripadajo.
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PRIJAVNI OBRAZEC


Stran 17 v Razpisni dokumentaciji

Naslov projekta: Napišite ime oz. naziv projekta, če ima projekt kratico ali akronim, napišite tudi to.

Prijavitelj/nosilec: Napišite, kdo je nosilec projekta. 

Kratek povzetek projekta: Napišite povzetek projekta v obsegu do 12 vrstic- pisava 12 pt)



Stran 18 v Razpisni dokumentaciji

Vpisujejo se vsi podatki o prijavitelju/nosilcu projekta
 
Kontaktna oseba: Vpišite kontaktno osebo projekta in vsaj en kontakten podatek (naslov, e-mail, telefon ...). 

Projektni vodja: Vpišite vodjo projekta.

Kontaktne informacije o projektu: Vpišite se vse naslove in številke, na katerih se lahko dobi  kontaktne informacije o projektu 


Stran 19 v Razpisni dokumentaciji

Vpisujejo se vsi podatki o partnerjih projekta. V primeru več partnerjev se tabela Podatki o partnerjih večkrat kopira, tako da se za vsakega partnerja izpolni svoja tabela.
 
Kontaktna oseba: Vpišite kontaktno osebo projekta in vsaj en kontakten podatek (naslov, e-mail, telefon ...). 

Kontaktne informacije o projektu: Vpišite se vse naslove in številke, na katerih se lahko dobi  kontaktne informacije o projektu 


Stran 20 v Razpisni dokumentaciji

Vpisujejo se reference prijavitelja in  partnerjev v projektu Navedite reference in znanja, ki jih imajo prijavitelj in posamezni partnerji za izvedbo projekta.
Upoštevajte priporočeno omejitev 7 vrstic na partnerja.



Stran 21 v Razpisni dokumentaciji

Vpisujejo se vsi podatki o projektu


Projekt prispeva k cilju osi (obkrožite): Posamezna številka predstavlja posamezno os PRP 2007‑2013. Obkrožite številko le tiste osi, h katere cilju projekt prevladujoče prispeva. Projekti, ki se izvajajo v ukrepih LEADER morajo prispevati k dolgoročnim ciljem ene od treh osi. Več informacij o vsebini posamezne osi se nahaja na spletni strani MKGP 
(http://www.mkgp.gov.si/si/program_razvoja_podezelja_2007_2013/vsebina_programa_razvoja_podezelja/).

1: Izboljšanje konkurenčnosti kmetijskega in gozdarskega sektorja (1. os)

Cilji ukrepov 1. osi so:
· dvig usposobljenosti in krepitev človeškega potenciala v kmetijstvu in gozdarstvu, 
· prestrukturiranje fizičnega kapitala v kmetijstvu in gozdarstvu ter spodbujanje inovativnosti in
· izboljšanje kakovosti kmetijske proizvodnje in proizvodov.

2: Izboljšanje okolja in podeželja (2. os)

Cilja ukrepov 2. osi sta: 
· ohranjanje kmetijstva na območjih z omejenimi možnostmi za kmetijsko dejavnost in 
· spodbujanje okolju prijaznih kmetijskih praks. 
3: Kakovost življenja na podeželju in diverzifikacija podeželskega gospodarstva (3 os)

Cilja ukrepov 3. osi sta: 
· diverzifikacija podeželskega gospodarstva in 
· izboljšanje kakovosti življenja na podeželju.


Projekt se lahko izvaja tudi v drugih ukrepih PRP 2007–2013 (označite z x):

Opredelite prevladujoč ukrep (en) PRP 2007–2013, v katerem bi se projekt lahko izvajal. V tem primeru označite z x prevladujoč ukrep. V primeru, da ukrep ne bi bil upravičen do podpore v nobenem ukrepu, označite tudi to. Bodite pozorni, da v takšnih primerih upoštevate zahteve in določila posameznega ukrepa, zlasti vezana na: 
· namen podpore,
· upravičene stroške,
· stopnjo pomoči oz. delež sofinanciranja upravičenih stroškov, 
· kdo je lahko upravičenec, 
ne pa tudi določila glede najnižjega in najvišjega zneska pomoči, saj se pri tem upoštevajo zahteve in določila ukrepov LEADER.

Natančnejše zahteve in določila za posamezen ukrep se nahajajo v PRP 2007–2013, na spletni strani MKGP, v uredbah za izvajanje posameznih ukrepov in v javnih razpisih za posamezne ukrepe. Kratka predstavitev ciljev in namenov posameznih ukrepov pa je tudi v Prilogi C.

Priporočamo, da se v primerih, ko je s projektom možno kandidirati na druge ukrepe PRP 2007–2013, to tudi stori. S tem se sredstva namenjena za LEADER prihranijo za vsebine, ki jih drugi ukrepi ne pokrivajo.

Primer: Lokalna skupnost želi izvesti projekt obnove večnamenske zgradbe s skupnim pomenom za medgeneracijsko druženje.. Cilj projekta je izboljšanje življenjskih pogojev v podeželski skupnosti. Iz razpisne dokumentacije je razvidno,, da bi bil projekt, po namenu in cilju ter po tem, kdo je vlagatelj, lahko upravičen do sofinanciranja iz ukrepa Obnova in razvoj vasi (ukrep 322)

Imate več možnosti kaj narediti s takšnim predlogom:

a)  projekt se prijavi  na ustrezen ukrep.
b) Če projekt izpolnjuje vse zahteve za izbor in potrditev projektov in hkrati  izpolnjuje vse zahteve in določila ukrepa 322, bo upravičenec upravičen do 50 % stopnje pomoči, kot velja za ukrep 322, najnižji znesek pomoči bo lahko 2.000 €, najvišji pa 70.000 €, kot velja v našem primeru za ukrep 413 LEADER. Upravičeni bodo samo tisti stroški in v takšnem deležu sofinanciranja, kot to predpisuje ukrep 322. 


Ukrepi so navedeni na  strani 14 v razpisni dokumentaciji. 


Vsebina projekta


Tema/program: Projekt mora prevladujoče prispevati k uresničevanju določenega programa v lokalni razvojni strategiji. Vpiši k kateremu programu v Strategiji LAS jugozahodnega dela Severne Primorske  v pretežni meri prispeva projekt. (Glej na stran 15, kjer so navedene teme/programi in prioritetne naloge)


Prioritetna naloga:  Projekt mora prevladujoče prispevati k določeni prioritetni nalogi v lokalni razvojni strategiji. Vpiši k kateri prioritetni nalogi v Strategiji LAS jugozahodnega dela Severne Primorske  v pretežni meri prispeva projekt. (Glej na stran 15, kjer so navedene teme/programi in prioritetne naloge)


Specifični cilji: Projekt mora s svojimi aktivnostmi  uresničevati določene specifične cilje Navedite katere cilje iz Strategije LAS jugozahodnega dela Severne Primorske bo projekt uresničeval – enega ali več ciljev.


Stran 22 v Razpisni dokumentaciji


Razlogi za projekt: Opišite stanje, potrebe, probleme, ki jih projekt rešuje

Načrtovane aktivnosti: jasno opredelite aktivnosti, ki se bodo v konkretnem projektu izvedle in v povezavi s katerimi bodo nastali stroški  (primer: nakup opreme, izvedba delavnic, seminarji, izdelava brošur, ureditev prostora, nakup stojnic, oglasi v lokalnih medijih).
V kolikor imate projekt sestavljen iz več jasno ločenih sklopov aktivnosti ali iz več faz morate posamezne sklope aktivnosti ali faze jasno opredeliti in opisati. Za vsak sklop aktivnosti ali fazo opredelite, za kakšen tip faze projekta gre ali gre za profitno ali neprofitno fazo. 


Ciljne skupine: opredelite, komu je projekt neposredno namenjen; če je potrebno, lahko razmejite med neposredno in posredno ciljno skupino;

Faze projekta (Navedite ali se projekt izvaja kot celota ali je razdeljen na faze. V primeru faznega projekta, za katerega boste vlagali tudi ločene zahtevke, napišite naziv posameznih faz)



Stran 23 v Razpisni dokumentaciji

Utemeljite profitnost oz. neprofitnost projekta oz. posamezne faze projekta:

Profiten je tisti sklop aktivnosti projekta, pri katerem se pričakuje direkten finančni učinek, vsebina in rezultat je naložba ali dejavnost, ki jo je možno neposredno tržiti ali ki omogoča ciljni skupini konkurenčno prednost. Sem spadajo tudi:
· projekti v turizem (npr. turistične, pohodniške, kulturne poti, če se udeležencu poti kjerkoli karkoli zaračunava ali če se v okviru projekta promovira ponudnike izdelkov/storitev, npr. kmečke turizme),
· projekti za izboljšanje konkurenčne prednosti (dopolnilne dejavnosti, mikropodjetništvo, skupno trženje, oblikovanje blagovne znamke; sem spadajo razne ureditve in nakupi prostorov/stojnic/spletnih strani za skupno trženje izdelkov).


Neprofitni so tisti projekti kjer ni direktnega finančnega učinka;aktivnosti se ne bodo tržile, pri promociji se ne bo promoviral zasebni sektor ipd.
Neprofitni so tisti projekti kjer
· pri promociji ne boste promovirali zasebnega sektorja (kmetij s kmečkim turizmom, podjetnikov, obrtnikov itd.),
· pri neprofitnih turističnih, pohodniških, kulturnih, kolesarskih idr. poteh bodo imeli udeleženci poti brezplačno možnost udeležbe, promocija ne bo zajemala storitev zasebnega sektorja,
· v urejenih prostorih, na stojnicah ali na spletnih straneh se bodo predstavljale neprofitne vsebine in se ne bodo tržili proizvodi ali storitve kmetij, obrtnikov, podjetnikov.



Cilj projekta: Opredelite glavni cilj (eden) projekta oziroma opredelite dolgoročne in kratkoročne cilje.

Cilj pomeni želeno stanje v terminsko opredeljeni prihodnosti. Je nekaj kar si močno želimo in smo se pripravljeni za dosego tega resnično potruditi. Cilj si opredelimo tako, da je:
· preprosto izražen – jasno in nedvoumno določen, opredeljen naj bo v pozitivni obliki, saj to krepi zavest o uspehu, ki jo potrebujemo za doseganje našega cilja;
· merljiv – rezultat je izražen v merski enoti;
· dosegljiv, zanimiv, izražen v sedanjiku;
· realen – realen cilj je cilj, ki se ga lahko doseže z izvedbo projekta; odgovornost za realizacijo cilja prevzemamo sami od faze načrtovanja do izvedbe; nerealno zastavljen cilj ni dosegljiv in nas bo odvračal od aktivnosti;
· časovno opredeljen – opredeljen je čas, ko bomo prišli do cilja.
(vir: Impulz – Center za usposabljanje ljudi z vizijo, http://www.impuls.si/stran.php?show=novice_podrobno&id=15&i=1)
Primer ciljev: a) zaustavljen trend odseljevanja mladih do leta 2013; b) prebujena tradicionalna znanja do leta 2009; c) mreža kolesarskih in pohodniških poti na območju LAS do 2010.



Pričakovani rezultati: Napišite, kakšne rezultate pričakujete po končanem projektu. Rezultati naj se navezujejo na zastavljene cilje, morajo biti merljivi, realni in osnova za določitev indikatorjev.

Rezultat predstavlja tisto, kar bo projekt doprinesel k uresničevanju zastavljenega cilja. Z rezultati se lahko preveri smiselnost projekta, ali projekt prispeva k uresničevanju cilja.

Primer rezultatov: a) povečanje števila novih družin, b) povečanje števila novih obrtnikov s tradicionalnimi znanji c) z enotno označbo povezanih pet pohodniških poti.


Stran 24 v Razpisni dokumentaciji

Kazalniki/indikatorji za merjenje uspešnosti projekta:. 

Indikatorji so tisti kazalci, s katerimi se lahko meri in dokazuje doseganje/nedoseganje rezultatov in posredno uresničitev ciljev. Predvsem je pomembno določiti začetno stanje pred začetkom izvajanja projekta in končno stanje po končanem projektu. Indikatorji naj bodo merljivi, dokazljivi in zastavljeni tako, da bodo odražali uresničitev (oziroma neuresničitev) zastavljenih ciljev.

 (
Primer:
a) povečanje števila novih družin
Zap.št.
Kazalnik
izhodiščno stanje (maj 2009)
ciljna vrednost
(maj 2011)
1
Število mladih družin
30
40
2
Število enodružinskih novogradenj
10
15
b)
 
prebujena tradicionalna znanja do leta 2009
Zap.št.
Kazalnik
izhodiščno stanje (maj 2009)
ciljna vrednost
(maj 2011)
1
Število krovcev slamnatih streh
8
12
2
Število kovačev vajencev
3
8
c) mreža kolesarskih in pohodniških poti na območju LAS do 2010.
Zap.št.
Kazalnik
izhodiščno stanje (maj 2009)
ciljna vrednost
(maj 2011)
1
Skupna dolžina kolesarskih poti
10 km
20 km
2
Število pohodnikov na leto
5000
8500
)Priporočamo, da se pri opredeljevanju indikatorjev osredotočite na rezultate, ki prispevajo k cilju – k izboljševanju stanja oz. odpravljanju težav na vašem območju. Indikatorji naj ne bodo zgolj: 
· število delavnic, temveč npr. število udeležencev delavnic, ki so prejeli certifikat usposobljenosti;
· število promocijskega materiala, ampak npr. delež prebivalstva, obveščenega o rezultatu projekta;
· izveden popis stanja, ampak npr. število ponudnikov proizvodov vključenih v blagovno znamko;
· izvedena novinarska konferenca, ampak npr. število objav v različnih medijih o izvedenem projektu.


Lokacija projekta: Napišite, kje se bo projekt izvajal. 

Opredelite, kje se bodo odvijale aktivnosti projekta oz. kje bo viden rezultat projekta pri naložbenih projektih.

V kolikor gre za objekt, prostor na prostem ali drugo mikrolokacijo, napišite:
· parcelno številko in katastrsko občino ali
· naslov objekta (ulica in hišna številka, pošta) ali
· ime kraja in/ali ime trga oz. ulice.

V kolikor menite, da je potrebno, lahko ločeno opredelite tudi vplivno območje projekta: dovolj je opredelitev naselja, krajevne skupnosti ali občine.

Projekt ne sme izvajati v naseljih z več kot 10.000 prebivalci in tudi ne izven Republike Slovenije.



Potrebna soglasja, dovoljenja – vpišite potrebna soglasja, dovoljenja, ki jih morate pridobiti pred izvedbo projekta, tako do bo projekt po odobritvi pripravljen za izvedbo.

Profitnost ali neprofitnost projekta ne predstavlja deleža sofinanciranja LEADER, pač pa samo usmeritev projekta v profitnost ali neprofitnost. Vpišite kolikšen delež finančno ovrednotenega projekta je profiten oz. neprofiten. To določite tako, da izračunate, koliko od skupnih sredstev bo namenjenih naložbi ali dejavnosti profitnega značaja in koliko neprofitnega značaja.

Primer 1: Projekt je v celoti profiten. Obkrožite ali kako drugače označite profiten in vpišite v deležu 100 %. 

Primer 2: Projekt je sestavljen iz dveh delov. Rezultat dela projekta je naložba ali dejavnost, ki je profitna in bo imela neposreden finančni učinek, rezultat drugega dela projekta pa je naložba ali dejavnost, ki je neprofitna in ne bo imela neposrednih finančnih učinkov. Stroški prvega dela projekta znašajo 40.000 EUR, stroški drugega dela pa 10.000 EUR. Skupna vrednost projekta znaša tako 50.000 EUR. V tem primeru obkrožite tako profiten kot neprofiten. Nato vpišite, da je projekt profiten v deležu 80 % in neprofiten v deležu 20 %.



Stran 25 v Razpisni dokumentaciji

Razdelitev projekta po fazah : V primeru faznega projekta, za katerega boste vlagali tudi ločene zahtevke, posamezne faze opredelite glede na aktivnosti in jih časovno razmejite.

Razdelitev nalog med partnerji: glede na posamezne aktivnosti v projektu opredelite, kdo po posamezno aktivnost izvajal


Stran 26  in 27 v Razpisni dokumentaciji

Stroški projekta (v EUR) – izpolni se ena tabela ali več tabel – glede na tip projekta/faze projekta – za vsako fazo z različnim % sofinanciranja Leader se izpolni druga tabela.
Za naložbeni projekt se izpolni tabela - Naložbeni projekt / faza projekta – »trde vsebine« , za nenaložbene vsebine pa tabela ali tabele - Nenaložbeni projekt / del, faza projekta – »mehke vsebine« (izpolni se za vsako fazo)


Stran 28 v Razpisni dokumentaciji

Tip projekta in viri financiranja (v EUR)
Tip projekta  (označi s križcem) in vpiši višino upravičenih stroškov in znesek nepovratnih sredstev Leader.


Stran 29 v Razpisni dokumentaciji

Finančno ovrednotenje projekta 

Skupna vrednost projekta: Vpišite celotno oz. bruto vrednost projekta v evrih. Sredstva LEADER, zasebna sredstva in druga sredstva znašajo skupaj 100 % upravičenih in neupravičenih stroškov projekta (celotna vrednost projekta).


Upravičeni stroški (€): Napišite višino upravičenih stroškov projekta oz. posamezne faze, ki so upravičeni do sredstev LEADER. Višino upravičenih stroškov izračunate tako, da od skupnih stroškov odštejete neupravičene stroške (opredeljeni so na str.2 v Javnem pozivu) 

Tip projekta z % sofinanciranja:. Opredelite višino upravičenih stroškov. V kolikor imate projekt sestavljen iz več jasno ločenih sklopov aktivnosti ali iz več faz, za vsak sklop aktivnosti ali fazo opredelite višino upravičenih stroškov. Glede na tip projekta označite % profitnega oz. neprofitnega projekta in vpišite pričakovana sredstva LEADER.

Primer: Projekt je vreden 10.000 EUR. Upravičenih stroškov po določilih LEADER je 9.000 EUR. Ker gre za profiten projekt, je upravičen do 40 % sofinanciranja upravičenih sredstev s strani LEADER. Pričakovana sredstva LEADER so v tem primeru 3.600 EUR. Razliko med celotno vrednostjo projekta (10.000€) in sredstvi LEADER (3.600€) predstavljajo zasebna in druga sredstva.


Zasebna sredstva v % in v €: Sem spadajo vsa sredstva, ki niso sredstva LEADER. Sem prištejte vsa zasebna sredstva partnerjev v projektu (neupravičeni stroški in nesofinancirani del – zasebna sredstva). 

Druga sredstva v % in v €: Sem vpišite druga sredstva, npr. podpornikov in donatorjev in tista sredstva, ki jih ne morete uvrstiti v nobeno drugo kategorijo (neupravičeni stroški in nesofinancirani del – zasebna sredstva).

Prispevek v naravi (%): Prispevek v naravi lahko znaša do 20 % celotne vrednosti projekta. Ovrednoten mora biti v % od celotne vrednosti projekta.

Obdobje izvajanja projekta: Napišite mesec in leto začetka izvajanja ter mesec in leto zaključka projekta oz. faze. V primeru obsežnejših projektov, opredelite, od kdaj do kdaj bo trajal posamezni podprojekt oz. posamezna faza. 

Dinamika vlaganja zahtevkov: Napišite terminski plan vlaganja zahtevkov za posamezen projekt oziroma fazo. Priporočamo, da zaključki projektov oz. podprojektov ali faz sovpadajo z vlaganjem zahtevkov. Opozarjamo, da mora biti ob oddaji zahtevka za posamezen projekt ali fazo, le - ta zaključena, izvedena morajo biti vsa dela in izvršena vsa plačila, ki se nanašajo na projekt ali fazo. Za vsak predviden zahtevek napišite natančno višino zneska. Dinamika vlaganja zahtevkov bo zavezujoča in odstopanj, razen v posebnih primerih, ne bo.



Stran 30 v Razpisni dokumentaciji

Povzetek zasebnih, javnih in drugih virov financiranja – navedi kdo bo zagotavljal sredstva za izvedbo projekta in v kolikšnem odstotku od celotne vrednosti projekta.
















1. Primer tabele Finančno ovrednotenje projekta 


	PRIMER 1
	
Faza 1
	
Faza 2
	
Faza n
	
Skupaj

	Skupna vrednost (€)
	20.000,00
	5.000,00
	
	25.000,00

	Upravičeni stroški (€)
	16.666,00
	4.166,50
	
	20.832,50

	Tip projekta / faze projekta z % sofinanciranja
	Naložbe v turistično infrastrukturo in storitve
40 %
	Drugi neprofitni projekti

100 %
	
	

	LEADER sredstva 
v %
v €
	40 %
6.666,40
	80 %
3.333,20
	
	48 %
9.999,60

	Zasebna sredstva 
v %
v €
	     66,67 %    13.333,60
	33,34 %
1,666,80
	
	60,00 %
15.000,40

	Druga sredstva 
v  %
v €
	
	
	
	

	Prispevek v naravi (%)
	18,75 %
	25 %
	
	    20 %    

	Obdobje izvajanja projekta
	marec 2009 – maj 2009
	marec 2009 – november 2009
	
	marec 2009 – november 2009

	Dinamika vlaganja zahtevkov
	31. maj 2009 
	30. november 2009
	
	





















2. Primer tabele Finančno ovrednotenje projekta 

	PRIMER 2
	
Faza 1
	
Faza 2
	
	
Skupaj

	Skupna vrednost (€)
	5.160,00
	7.180,00
	
	12.340,00 

	Upravičeni stroški (€)
	4.299,83
	5.983,10
	
	  10.282,93     

	Tip projekta / faze projekta z % sofinanciranja
	Drugo usposabljanje, animacija in izobraževanje
60 %
	Podpora trženju proizvodov in storitev 
40 %
	
	

	LEADER sredstva 
v %
v €
	
60 %
2.579,90
	
40 %
2.393,24
	
	
48,36 %
4.973,14

	Zasebna sredstva 
v %
v €
	
50,00 %
2.580,10
	
66.67 %
4.786,76
	
	
59,70 %
7.366,86

	Druga sredstva 
v  %
v €
	
	
	
	

	Prispevek v naravi (%)
	
	
	
	

	Obdobje izvajanja projekta
	junij 2009 – julij 2009
	julij 2009 – oktober 2009
	
	junij 2009 – julij 2009

	Dinamika vlaganja zahtevkov
	31.7.2009
	31.10.2009
	
	 

























3. Primer tabele Finančno ovrednotenje projekta


	PRIMER 3
	
Faza 1
	
Faza 2
	

	
Skupaj

	Skupna vrednost (€)
	3.000,00
	4.180,00
	
	7.180,00

	Upravičeni stroški (€)
	2.499,90
	3.483,19
	
	5.983,10

	Tip projekta / faze projekta z % sofinanciranja
	Aktivnost 1: drugo usposabljanje, animacija in    izobraževanje 
60 %
	Aktivnost 2: druge neprofitne naložbe 
50 %
	
	

	LEADER sredstva 
v %
v €
	
60 %
1.499,94
	
50 %
1.741,60
	
	
54,18 %
3.241,54

	Zasebna sredstva 
v %
v €
	
50,00 %
1.500,06
	
58,33 %
2.438,40
	
	
54,85 %
3.938,46

	Druga sredstva 
v  %
v €
	
	
	
	

	Prispevek v naravi (%)
	
	
	
	

	Obdobje izvajanja projekta
	avgust 2009 – november 2009
	avgust 2009 – november 2009
	
	avgust 2009 – november 2009

	Dinamika vlaganja zahtevkov
	30.11.2009
	30.11.2009
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